Matexi

' wzrost liczby konwersji 0 140%!

Performance marketing lub inaczej marketing efektywnosciowy uznawany jest za najlepsza sciezke, dzieki ktdrej mozliwe jest
osiggniecie najwyzszych wskaznikdw konwersji, a takze pozyskanie nowych klientéw. Skuteczna strategia powinna
uwzgledniac nie tylko wykorzystanie wtasciwych narzedzi - istotne sg réwniez cele kampanii, budzet czy target.

Nasi specjalisci z dziatu Performance Marketing doskonale zdajg sobie z tego sprawe! O tym, ze prowadzone przez nas
dziatania faktycznie przynoszg zamierzone efekty, zobrazowa¢ mozemy na przyktadzie jednego z naszych klientow - Matexi.
Porownujac rok 2022 do 2023, konwersja wzrosta o 140%, a spadek kosztu konwersji 0 58% przy wzroscie budzetu
reklamowego wytacznie o 31%. Jak tego dokonaliSmy? Szczegdty ponizej!

najwazniejsze informacje o kliencie

Matexi jest przodujgcym belgijskim deweloperem mieszkaniowym, dziatajgcym od 1945 roku.

Firma zrealizowata marzenia o wtasnym domu dla ponad 80 000 klientéw.

Dziatania Matexi opieraja sie przede wszystkim na skrupulatnej analizie, perfekcyjnym przygotowaniu projektéw
i ogromnym doswiadczeniu specjalistdw - z czescig z nich mamy okazje pracowac na co dzien.

Firma obecna jest na rynku warszawskim, a od 2019 roku rozwija oferte nowych mieszkan w Krakowie.

nasze cele

Z Matexi wspotpracujemy od 2020 roku, odpowiadajgc za performance marketing od samego
poczatku. Naszym gtéwnym celem jest pozyskanie jak najwyzszej jakosci leadéw, ktore
przeksztatcg sie w sprzedaz dla zréznicowanych inwestycji.

Jest to mozliwe dzieki skutecznej strategii optymalizaciji.

AW | Witamy
MATEXI | w okolicy.




grupa docelowa

W reklamach stawiamy przede wszystkim na réoznorodnosc¢, poniewaz rozumiemy, ze rozne grupy majg réznorodne potrzeby.

Dla przyktadu, w naszej gtdwnej grupie docelowej, obejmujgcej osoby w wieku od 25 do 65+, mamy do czynienia z wieloma rozbieznymi sytuacjami
zyciowymi. Niektérzy z nich to rodziny, szukajgce przestrzeni dla swoich dzieci. Inni to single poszukujgcy kawalerki, a jeszcze inni to pary, potrzebujace
mieszkania lub przestrzeni biurowej. Dzieki szeroko rozbudowanej bazie odbiorcéw Google mamy mozliwosé dotarcia do oséb, ktére aktywnie
poszukujg nieruchomosci w internecie. Wykorzystujemy do tego odpowiednie sygnaty i narzedzia targetingowe.

przebieg wspotpracy oraz dziatania

Od poczatku naszej wspotpracy z Matexi, skupiamy sie przede wszystkim na platformach Google i Meta, wykorzystujgc wiele mozliwosci oferowanych
przez systemy. Gtdbwnym elementem naszej strategii jest nieustanne monitorowanie, analiza, optymalizacja, testowanie, a takze wycigganie wnioskéw
z prowadzonych dziatan. Stale badamy i doskonalimy grupy docelowe, aby dotrze¢ do potencjalnych klientow zainteresowanych kupnem mieszkania
w poszczegolnych inwestycjach.
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przebieg wspotpracy oraz dziatania

Naszg komunikacje dostosowujemy w taki sposéb, aby najlepiej przedstawi¢ USP danej inwestycji. Dodatkowo
doktadnie dobieramy umiejscowienie reklam - dzieki temu mozemy by¢ obecni na kazdym etapie $ciezki decyzyjnej
klienta. W trakcie wspétpracy wspieramy Matexi w realizacji strategii reklamowej, prowadzeniu kampanii reklamowych
i optymalizacji. Zapewniamy takze kompleksowa obstuge w kwestii konfiguracji analityki na stronach internetowych
klienta.

Aby osiggac lepsze wyniki, poszukujemy nowych rozwigzan, ktére pomoga nam zwigkszyc liczbe pozyskanych leadow.
Scista wspotpraca z deweloperem pozwala na realizowanie zatozonych wynikéw sprzedazowych juz kolejny rok z rzedu.
Na szczegolng uwage zastuguje rowniez fakt, ze w 2023 roku wspomniane cele zostaty zrealizowane juz na poczatku
listopada!
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rezultaty na przyktadzie jednej z inwestycji

Dziatania performance marketing wymagaja holistycznego podejscia - tylko sposobem mozliwe jest osiggniecie wymiernych korzysci.

Google ADS
140% 163% 58% 31%
wzrost konwersiji wzrost wspotczynnika spadek kosztu konwersiji wzrost budzetu

konwersiji reklamowego

Powyzsze dane dotyczg jednej wybranej inwestycji z kampanii Google i Facebook.

Podane powyzej wyniki dotyczg okresu od 1 potowy roku 2022 do 1 potowy roku 2023.

Podsumowujac, wspdtpraca z firmg Matexi i wyniki, ktére udato nam sie osiggnac, jednoznacznie pokazujg, ze odpowiednio przeprowadzone dziatania
performance umozliwiajg skuteczne zrealizowanie zatozonych celéw biznesowych, bedgc tym samym przystowiowym kluczem do sukcesu.

Podjete przez nas dziatania w potgczeniu ze spdjng wspotpraca z Klientem pozwolity osiggnac efekty, ktore realnie przyczynity sie do sukcesu marki.
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